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[l listino settimanale, la scelta via mail e la consegna del prodotto

PERUGIA - Unmodo nuovo di farela spe-
sa. Cambianoiruoli: il produttore ¢ di nuo-
vo protagonista e ci mette la faccia, il con-

sumatore sa tutto di cio che mette in tavola.
Un nuovo modello di sviluppo promosso
dall’ Aiab condiviso appunto da chi produ-
ce e chi consuma. Questi soci ricevono via
posta elettronica il listino della settimana,
che il responsabile del Godo ha concorda-
to con i soci produttori. Su questo, senza
obblighi di quantita e frequenza il consu-

matore fal’ordine, che deve essere spedito
entro la data indicata. A questo punto il re-
sponsabile del gruppo comunica i quanti-
tativi necessari ai produttori e organizza la
consegna da parte degli operaton agricoli,
comunicando, sempre via posta elettroni-
caladatadel ritiro nella propria sede di Pe-
rugia o nelle aree periferiche.

Qualoraun gruppo di cittadini consuma-
tori e di aziende si organizzi in un’area che
non sia Perugia, I’ordine generale degli

aderenti a questo gruppo, viene rigirato ad
un responsabile locale e 1 prodotti conse-
gnati nel luogo indicato dal gruppo stesso,
dove chi ha ordinato va a ritirare la spesa.
La vendita diretta quindi ¢ non ¢ pit solo
una finalitd commerciale, ma determina e
favorisce una crescita per produzione e
territorio, alimentazione ¢ salute, lavoro e
sviluppo sostenibile. In tutta I"Umbria ci
sono 125 aziende bio, 115 nella provincia
di Perugia e 8 in quella di Terni.
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